
Usuario: 11-29-2022 11:09 AM XENCO S.A.:

CORPORACION RUTA N MEDELLIN

CMUNERA

CALLE 67 Nº 52 - 20 PISO 2 TORRE A

  Nit:  900.323.466-1
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ORDEN DE COMPRA O SERVICIO 

  PBX + 57(4):  516 77 70
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789ORDEN DE COMPRA No.:
Nov. 25 / 2022FECHA:

900.368.050PROVEEDOR: PANTERA MAKERS S.A.S. - BIC 

CR 6 80 A 11 AP 701DIRECCIÓN:

3104531639TELÉFONO:

 7,214,000.00

 ASESORIA ESPECIALIZADA

DESCRIPCION

1

CANT 

 6,062,185.00

VLR. UNITARIO

30203018

REFERENCIA

 6,062,185.00

VLR. TOTAL

TOTAL:

FORMA DE PAGO: 14 10 DIAS

COMPROMISO CERTIFICADO RUBRO VALOR

1125 786 659  7,214,000.00CDP

SUBTOTAL:

MAS IVA:

 6,062,185.00

 1,151,815.00

SOLICITÓ ELABORÓ

OBJETO: 02-IN-001 Ajuste y validación del modelo de negocio. Se realizará asesoría especializa enfocada al desarrollo 
del modelo de negocio desde 4 componentes, viablidad, factibilidad, deseabilidad y adaptabilidad. Duración del 
Acompañamiento 20 horas. Plazo para ejecución: 2 meses. Proyecto: Hideo Ingeniería y Manufactura Aditiva

RP

U. MEDIDA

SERVICIOS

Especificaciones Técnicas:

1. La Corporación RUTA N Pagará el valor de la orden de compra o servicio previa entrega de la factura con el lleno de requisitos
legales y los siguientes soportes:

- Certificado de paz y salvo por concepto de aportes al sistema integral de seguridad social y parafiscales.

2. Hace parte de esta orden de compra o servicio la propuesta económica presentada por el proveedor.

- Copia de orden de compra.

- Debe ser radicada en Gestión Documental de RUTA N o enviar al correo de facturación electrónica para quienes apliquen: 
facturacionelectronica@rutanmedellin.org.

CMUNERA

CONTRATO No:

03387CENTRO DE COSTOS:



1. Datos de la compra:

MM AAAA

Fecha: 11 2022

2. Justificación de la selección:

3. Entregables/actividades contratadas:

4. Datos de presupuesto:

5.  Anexos:

·         Formato de compra del ERP

·         Cotizaciones

·         CDP

·         RP

Ordenador del gasto:

Nombre:

Cargo:

Portafolio:

Corporación Ruta N Medellín

Proyectó: Revisó: Revisó:

Nombre: Nombre: Nombre:

Rol: Rol: Rol:

Centro de Costo

Ivan Dario Castaño

Director Ejecutivo

Con la firma del presente documento, el ordenador del gasto o su delegado autoriza la compra del bien o servicio solicitado. 

 $                                                                                                                                                                                    6.062.185 

 $                                                                                                                                                                                    7.214.000 

CM-2022-011

No CDP

No RP

Valor antes de IVA

Valor total (IVA incluido)

786

FORMATO

ORDEN DE COMPRA

789

1125

03387

FORM-COMP-002      VERSIÓN 1     FECHA: 06/10/2022

25

DD

No Orden de compra/servicio

Objeto de la compra/servicio

ENTREGABLES GENERALES

1. Informe de la reunión de concertación: Plan de trabajo, cronograma final de sesiones de acompañamiento, metodología del compañamiento y demás 

especificaciones asociadas al servicio.(formato 187)

2.Herramienta del seguimiento del acompañamiento al emprendedor diligenciada.(formato 187)

3.Informe final de la prestación del servicio.(formato informe)

4.Productos asociados a cada uno de los servicios prestados de acuerdo a las órdenes de compra o servicio generadas en el marco del presente 

contrato, y de conformidad con las specificaciones técnicas contenidas en las fichas anexas a los términos de referencia de la convocatoria a la cual se 

postularon(formato 187) 

ENTREGABLES ESPECIFICOS 

1. Informe de fortalezas, debilidades y tendencias.

2. Modelo de negocio optimizado (Segmentos de mercado y perfil del cliente, Documento con descripción de la nueva propuesta de valor, Tablero de 

validación de supuestos y resultados de la prueba.

3. Hoja de ruta, incluyendo estrategia de crecimiento.

4. Pitch comercial.

Este acompañamiento le permitirá al emprendedor: 

1. Ajuste y validación del modelo de negocio de acuerdo al mercado.

2. Definición clara del los mercados objetivos en los que deberá enfocar su esfuerzo de marketing y comercial, así como una caracterización de cada 

mercado que permita construir estrategias de penetración para el corto, mediano y largo plazo.

3. Modelo de presentaciones de Pitch Comercial por cada tipo de clientes, enfoque o mercado según se defina en la estrategia.

4. Simulacro de Pitch comercial, analisis de las preguntas a responder y feedback.

La selección de éste proveedor se justifica por el contrato marco CM-2022-011.

No Orden de Compra

Nombre Proveedor

NIT/CC

N° Contrato marco (Si aplica)

789

PANTERA MAKERS SAS

900368050

Proceso de Compras

Virmar Yessid David Valle

Gestor Portafolio Gestionar

Geiner Orlando Toro Gutierrez

Supervisor Solicitante

Cristina Marcela Múnera

Dirección Ejecutiva

02-IN-001 Ajuste y validación del modelo de negocio. Se realizará asesoría especializa enfocada al desarrollo del 

modelo de negocio desde 4 componentes, viablidad, factibilidad, deseabilidad y adaptabilidad. Duración del 

Acompañamiento 20 horas. Plazo para ejecución: 2 meses. Proyecto: Hideo Ingeniería y Manufactura Aditiva


